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Kredit via internet

Lana pengar at varandra

Misstroende gentemot banker och
sokande efter alternativa placerings-
former gor mikrokrediter populara.
Dessa ges fran en person till en an-
nan - utan att en bank fungerar som
mellanhand. Affarspartnerna finner

varandra pa internet plattformar.
av Benjamin Feingold

| maj detta ar hade en milstolpe natts: De &nnu
relativt unga amerikanska kreditplattformar-

na Lending Club och Prosper tillkdnnagav att
de formedlat mer dn en miljard dollar (781
miljoner euro). Kort dessférinnan hade den
amerikanska banken Morgan Stanleys tidigare
chef, John Mack, investerat 17,5 miljoner dollar
tillsammans med andra investerare i det mar-
knadsledande bolaget Lending Club och tilltratt
styrelsen i bolaget. "Lending Clubs enkla affars-
modell 6vertygade mig”, sade Mack. Med hans
experthjdlp kommer bolaget ytterligare att vdaxa
kraftigt. Enligt uppgift kommer kreditmangden
formedlad via Lending Clubs plattform i USA att
6ka med 15 miljoner dollar varje manad.

John Mack, tidigare chef pa Morgan Stanley
Bloomberg/Peter Foley

Investerare sasom Mack satsar pa en trend som
ocksa hos oss far allt fler anhangare: Social
lending, vilket innebar att mikrokrediter ges
direkt fran en privatperson till en annan utan en
bank fungerar som mellanhand. Plattformarna
pa internet som upprdatthalls av de bolag som

tillhandahaller tjansten ar marknadsplatser for
dessa sa kallade P2P-(private-to-private) kredi-
ter.

| Tyskland uppréatthalls sadana internet kre-
ditplattformer av féretagen Auxmoney, Fixura
och Smava. De som vill ansdka om kredit anger
sina dnskemal for betalningsvilliga placera-

re. Beroende pa deras kreditvardighet far de
sedan en sa kallad klassificering som gor det
lattare for langivare och investerare att bedoma
lantagarens betalningsférmaga. Fordelen med
detta ar att dels far lantagare ett lan till férde-
laktiga villkor utan att betala bankprovision och
dels far placerare en avkastning som motsvarar
den risk som investeringen innebar.

»En orsak till den kraftiga tillvaxten for internet
plattformar kan forklaras av Lehman konkur-
sen som fortfarande paverkar marknaden och
av den pagaende euro-och bankkrisen som
har fatt fortroendet for traditionella banker att
vackla“, sdger Simon Sandvik, VD for det fin-
landska bolaget Fixura. | foretagets affarsmo-
dell ingar gransoverskridande samarbete. Det
innebdr att Fixura soker tyska investerare som
finansierar stabila finlandska lantagares lan.
Nyckelord for Fixura ar en god avkastning som
ligger pa mellan 6 och 14 procent och sidkerhet.
Med hjélp av automatiska betalningspaminnel-
ser och snabb overforing till indrivningsbolag
halls risken for kreditforluster nere. Ett utom-
staende foretag med lang erfarenhet av liknan-
de processer bistar Fixura i detta arbete.

Smava, tidigare marknadsledare pa den tyska
marknaden, foljer inte langre den ursprungliga
idén om att formedla krediter fran privatper-
soner till privatpersoner. Foretaget erbjuder
numera banklan som den som vill lana pengar
kan jamfora pa foretagets hemsida, bolaget har
alltsa omvandlats till en jamforelseportal for
krediter. Darfor kan man inte ldngre investera
via bolaget och den sociala aspekten har gatt
forlorad.

Auxmoney och Fixura satsar daremot fullt ut pa
P2P-krediter. "Hos Auxmoney kan alla som vill
lana pengar presentera varfor de vill lana pen-
gar for investerarna via var internet plattform.
Dessa investerar sedan i de lan som tilltalar
dem”, sdger Philipp Kriependorf, VD pa Aux-
money. Hans erfarenhet ar att investerare ofta
investerar i lan vars ansdkningar innehaller en
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rorande livshistoria, saklig bakgrund eller helt
enkelt sarskilt intressanta projekt som beho-
ver finansiering. "I samband med beslutet om
ifall en viss person beviljas kredit, spelar Schu-
fa-klassificeringen (kreditregister) en underord-
nad roll”, sdger Kriependorf. Endast de som har
allvarliga, negativa anmarkningar kan ha svarig-
heter med att bli beviljade krediter.

Investerare maste betala avgifter for olika tjans-
ter i samband med internet krediter som kan
uppga till nagra procent beroende pa omfatt-
ning. Detta minskar inte pa portalernas popu-
laritet. De bolag som erbjuder sina tjanster i
Tyskland kan inte tdavla med de stora aktorerna i
USA, men efterfragan pa krediter stiger i samma
snabba takt. Enbart i ar har Auxmoney o6kat sin
utlaning med nastan 50 procent. For Fixuras del
var oktober en gyllene manad med en 6kning av
krediterna pa ca 16 procent.





